/ADACH

LOMANAGEMENT 5

SCONTO
«EARLY
BIRD» DEL
15% PER
ISCRIZIONI
EFFETTUATE
CON ALMENO
4 SETTIMANE
DI ANTICIPO
(con
esclusione
delle quote
professionisti
qualificati)

L'ACCADEMIA DEGLI ACQUISTI E SUPPLY MANAGEMENT

PROCESSI DI BASE
E POLITICHE D’ACQUISTO (L2)

Roma, 11 novermbre 2014

Comprare oggi, significa molto di piu che portare a casa cio che viene
richiesto e I’approccio reattivo alle situazioni che ci si presentano non é
pit sufficiente. Spendere bene i soldi dell’azienda, implica
intraprendenza, progettualita, adeguate conoscenze professionali,
gestione oculata dei processi, attenta analisi dei mercati di fornitura e
gestione razionale del parco fornitori. Comprare oggi significa operare
sinergicamente coi propri colleghi, standardizzare materiali e soluzioni
tecniche, minimizzare tempi, costi e rischi e instaurare con alcuni
fornitori rapporti di collaborazione focalizzati al miglioramento
continuo.

Obiettivi del Corso

* Analizzare e discutere le attivitd e i processi di base degli
acquisti, distinguendo tra quelli guidati dal compratore e quelli
che implicano il solo suo supporto
Analizzare in dettaglio la struttura dei processi d’acquisto e
dibattere le politiche esperibili in base alle specifiche situazioni di
mercato e allatipologiadi fabbisogno da soddisfare
Confermare la rilevanza degli approcci collaborativi e propositivi
sia all’interno che all’esterno dell’impresa.

Programma:
L’evoluzione del sistema “Mercato-Impresa-Acquisti”’ e le nuove
dimensionidellafunzione
Differenza tra acquisti e supply management: processi diversi o
alternativi?
| tre livelli o dimensioni delle attivita della funzione: operativo,
tattico e strategico
Brainstorming guidato sulle attivita e processi di base della
funzione e assegnazione dellerispettive priorita
La fase del processo d’acquisto di un bene importante acquistato
per la primavolta
La gestione ottimale degli acquisti ripetitivi: come risparmiare
tempo minimizzando i costi interni
Convenzioni, contratti quadro e ordini aperti: in cosa differiscono
e quando stipularli
La matrice di Kraljic e
d’acquisto
Esercitazione sullamatrice di Kraljic
Tipologia di relazioni instaurabili con i fornitori: dal semplice
rapporto commerciale alla purchasing partnership.

la differenziazione delle politiche

Sede e Orari:

Roma

Inizio:
ore 9.00

Termine:
ore 18.00

TARIFFE DI
PARTECIPAZIONE

SOCI ADACI:
€ 700,00 + IVA

NON SOCI| ADACI:
€ 900,00 + IVA

PROFESSIONISTI
QUALIFICATI
L2 : € 490,00 + IVA

PROFESSIONISTI
QUALIFICATI
L3: € 350,00 + IVA

Adaci si riserva la facolta di spostare la data del Corso se il numero dei partecipanti & inferiore al minimo previsto.
Per informazioni e iscrizioni: Lorena Agrimonti — tel. 02/40072474 02/40090362 (int. 3) — formanagement@adaci.it




